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SAN BENEDETTO

» Vanno a ruba gli attrezzi da lui ideati che possono sostituire un'intera palestra

Mancini, 'uomo delle televendite

Quarant’anni fa fu lui, almeno
nel centro Italia, ad inventarsi
guella manovra promozionale
conosciuta oggi con il nome di
televendita. Oggi, in piena crisi
economica, e stato ancora lui a
prevedere i cambiamenti del
mercato e mantenere la propria
azienda lontana dai pantani di
licenziamenti e cassa integra-
zZioni.

11 cavalier Vincenzo Mancini
¢ passatodalle macchine percu-
cire al fitness, inventandosi at-
trezzi capacidifarelevecidiuna
intera palestrache oggivendein
tutto il mondo ma anche risco-
prendo Tacqua calda (come
ama dire lui) ideando un aspi-
rapolvere che invece di buttare
lo sporco nel classico sacchetto
di cartone, lo immobilizza affo-
gandolo nell’acqua. Una carrie-
ra andata avanti a suon di intui-
zioni, rischiando dove c’era da
rischiare, che vale la pena di es-
sere raccontata.

Nel 1958 Vincenzo Mancini
parte vendendo macchine per
cucire: “Riuscivamo a piazzarle
dappertutto - ricorda oggi - La
Seiko, un colosso, ci premid co-
me primi venditoriin Italia”. Ne-

li anni Settanta intuisce che ¢'é
a possibilita di portare il pro-
prio negozio dentrole casedella
ente. Lo fa partendo dall’am-
itolocale asfruttando la poten-
za delle antenne della vecchia
Tvp all'interno della quale in-
venta una trasmissione chiama-
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Vincenzo Mancini con un aspirapolvere ad acqua

ta Gran Bazar.

“A lungo andare finimmo per
vendere anche sul circuito na-
zionale ed entrammo nelle case
di tutti gli italiani” dice indican-
do una cornice con un’istanta-
nea storica: Mike Bongiorno, in
registrazione, con una serie di
prodotti marchiati Mancini.

Poi la svolta. Prima di molti
altri capisce che il mercato delle
macchine per cucire é destinato
a divenire una nicchia. “A un
certo punto - spiega - mi sono

Nel 1958 la sua azienda
parte commercializzando
macchine per cucire

............................

reso conto che il futuro era nel
fitness. Da tutti i fronti iniziava
ad arrivare il messaggio che la
salute passadili”.

Cosi entra nel mercato degli
attrezzi da palestra, partendo
dalle semplici forniture e arri-
vando ad inventarsi attrezzi
multifunzione che oggi giranoil
mondo “perché-dice-sevoglia-
mo tenerci in forma non possia-
mo praticare un unico sport che
sviluppa solo determinate parti
del corpo. Lodiconoancheime-
dici: bisogna tenere in forma
lintero organismo”. Oggi, la
Mancini, ¢ unadelle aziende pit
floride della Riviera. “Perché
non subiamo la crisi? Perché fi-
nora siamo riusciti ad anticipa-
reitempi”,

Ecco I'aspirapolvere
iper tecnologico
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Dalle telepromozionialweb, il
passaggiosembraquasiessere
stato fisiologico, inevitabile.
Mancini,nelsuoufficiodivia
ValGardenaaPortod'Ascoli,
mostrairisultati prodottidai
principalimotoridiricerca
mondiali:il suomarchio énei
primipostiancheperlavendita
online.“Bastainserirela
tipologiadel prodotto-spiega-
edeccocomparireilnome
Mancini", Soprattutto,
sottolineanodall’'azienda, per
undeterminatoprodotto.Un
aspirapolverecheiltitolare
mostraconfaredanavigato
venditore."Abbiamo
riscopertol'acquacalda-
ironizza-.Sitrattadiun
aspirapolverecheaspiralo
sporcobuttandolodentroun
secchiopienod'acqua”.
Un'intuizione, semplicequanto
geniale perchélapolverenon
pud pitripresentarsi,che gli
staconsentendodiscalare,
ancoraunavolta,imercati
internazionali."Questo
prodotto-afferma-battei
prodottidellastessafasciadi
tuttele pitimportantimarche
internazionalianche perché,
oltre alfattorerelativoalla
pulizia, eliminala possibilitadi
allergiealla polvere”,




